START UP &
RE CONNECT!

Tante idee in circolo




1° INCONTRO:
e Punti di forza e sarebbe meglio se...
e Cosa significa lavorare in gruppo?
e Chiellleader?
e Che cosa e un'impresa?
e |dee in cantiere (parte 1)

[1° INCONTRO:
e Vediamo cosa bolle in pentolal
e Cosa e il Business Model Canvas?
e |dee in cantiere (parte 2)

[11° INCONTRO:
e Show time!



CONTEST DI
FINE ANNO

Se la scuola e interessata, € possibile
scegliere alla fine del laboratorio

un progetto e candidarlo per

partecipare al contest che si terra
GIOVEDI 4 GIUGNO

dalle 10.00 alle 12.30 presso |l

Cinema Teatro Duomo a Rovigo
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MESCOLA




Ciascuno scrive due parole che
raccontino i sui punti di forza e
| “sarebbe meglio se...”





https://www.google.com/search?q=https%3A%2F%2Fwww.youtube.com%2Fwatch%3Fv%3D8teroqnYhUQ&sca_esv=771acecac632a57b&source=hp&ei=OR5laeewOtr_7_UPsqDq8AE&iflsig=AFdpzrgAAAAAaWUsSY6A8XzSQlf9JdVgZuLamVYSwrUq&ved=0ahUKEwinsd-Ds4aSAxXa_7sIHTKQGh4Q4dUDCCA&uact=5&oq=https%3A%2F%2Fwww.youtube.com%2Fwatch%3Fv%3D8teroqnYhUQ&gs_lp=Egdnd3Mtd2l6IitodHRwczovL3d3dy55b3V0dWJlLmNvbS93YXRjaD92PTh0ZXJvcW5ZaFVRSNcJUMoGWMoGcAF4AJABAJgBdaABdaoBAzAuMbgBA8gBAPgBAvgBAZgCAaACBKgCCsICChAAGAMY6gIYjwHCAgoQLhgDGOoCGI8BmAME8QVj9ZNhRVvnDZIHATGgB2SyBwC4BwDCBwMyLTHIBwSACAA&sclient=gws-wiz#fpstate=ive&vld=cid:c1265579,vid:8teroqnYhUQ,st:0
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FARE IMPRESA OGGI?
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IMPATTO
POSITIVO
+ VALORE
OFFERTO




Sociale: essere di aiuto alle persone o alla comunita (es
migliorare la salute)

LS Culturale/economico: essere di aiuto allo sviluppo della
»é cultura del posto o alla sua economia (es. nuovi posti di
lavoro...)

@ Ambientale: essere di aiuto per la tutela dell'ambiente



e Progetto Edico

e VOjo

e Osteria della Gioia
* Rifo

e Progetto Quid

e Woo impermeabili

e Coop Sociale Giotto a Padova

e Re time Sartoria EcoSociale

e Treedom

e City Escape (Garipalli o altri esempi)

e Oppure... Prova ad usare I'Al



https://www.instagram.com/progettoedico/
https://vojo.farm/
https://www.osteriadellagioia.it/
https://rifo-lab.com/?utm_source=google&utm_medium=paid&utm_campaign=13868792773&utm_content=623248374410&utm_term=rif%C3%B2&campaign_id=13868792773&adgroup_id=141961576936&feed_item_id=&target_id=kwd-554408651668&loc_intersts_ms=%7Bloc_intersts_ms%7D&loc_physical_ms=1008749&matchtype=e&network=g&device=c&device_model=&creative=623248374410&keyword=rif%C3%B2&placement=&target_id=kwd-554408651668&ad_position=&gad_source=1&gad_campaignid=13868792773&gclid=Cj0KCQiA1JLLBhCDARIsAAVfy7hrFT74xWCRSKLiPby17-oD3rTXvoNMzMTVKxN8H1PWAG1W6ZVyyBgaAhH3EALw_wcB
https://www.progettoquid.com/magazine/come-vestirsi-a-natale-in-modo-sostenibile-i-look-natalizi-del-2024?gad_source=1&gad_campaignid=22006676353&gclid=Cj0KCQiA1JLLBhCDARIsAAVfy7i9YabKvD4Za_jBD0JNlH_-tDmRcq7ekVVp7y_g2Y1KBj6vYyPOoKgaAu-_EALw_wcB
https://wooraincoats.com/
https://www.coopgiotto.org/chi_siamo/
https://www.portoalegrerovigo.org/cosa-facciamo/retime
https://www.treedom.net/it
https://xscapexperience.it/scuole-enti/?_gl=1*nlpgdt*_up*MQ..*_gs*MQ..&gclid=Cj0KCQiA1JLLBhCDARIsAAVfy7jmayYeqcQKyK-Kwv4jSkCzbem31yffZPzLdSX7OMSGAJndw_FSj2YaAnE7EALw_wcB

Per il prossimo incontro una presentazione con:

e || NOME daella vostra impresa e una breve
descrizione di che ATTIVITA' fate

e Qualisono | PRODOTTI e i SERVIZI che offrite

e Quali sono gli IMPATTI POSITIVI

e SEDE della vostra impresa

e PUNTI DI FORZA e "SAREBBE MEGLIO SE..."

di come avete lavorato in gruppo (leader]



Partrer ¢ hiianwe & Altivita chiawe ﬁ Proposte di Valore Relazionl con | clienti " Secprmeentl i clientela ﬂ_

6. Quali attivita si
fanno?
4. Come trattieni i
tuoi clienti?

8. Chi ti aiuta?

2 Come ti rendi 1. A chi sei utile?

' —— : ' Chi ti paga?
Risorse ¢ hilave uﬂ Utlle? Canall p g
7. Quali
persone/strumenti 3. Come ti fai
vi servono? conoscere?
Strutturs ded OOt "'"i Flugsd cdi ricavi ﬁ

5. Come guadagni
(quanto fai pagare |
prodotti/servizi)?

9. Chi devi pagare?



